Umowa dystrybucji (selektywnej)

W dniu       w       pomiędzy:

(1)       Sp. z o.o. z siedzibą w Warszawie, przy ul.      , miasto:      , NIP:      , wpisaną do rejestru przedsiębiorców prowadzonego przez: Sąd Rejonowy w      ,       Wydział Gospodarczy Krajowego Rejestru Sądowego, pod numerem      , o kapitale zakładowym w wysokości       złotych, 

zwaną dalej Przedsiębiorcą,

reprezentowaną przez:      ,

a

(2)       Sp. z o.o. z siedzibą w Warszawie, przy ul.      , miasto:      , NIP:      , wpisaną do rejestru przedsiębiorców prowadzonego przez: Sąd Rejonowy w      ,       Wydział Gospodarczy Krajowego Rejestru Sądowego, pod numerem      , o kapitale zakładowym w wysokości       złotych, 

zwaną dalej Dystrybutorem,

reprezentowaną przez:      ,

została zawarta umowa następującej treści:

§ 1

1. Przedsiębiorca powierza Dystrybutorowi, a Dystrybutor podejmuje się, na zasadach niewyłączności, sprzedaży, dystrybucji, dostarczania oraz promowania towarów Przedsiębiorcy na terytorium Rzeczypospolitej Polskiej (nazywanej dalej Terytorium).

2. W celu realizacji zadań wymienionych w pkt 1 Dystrybutor będzie posiadał prawo nabywania od Przedsiębiorcy na zasadach (nie-) wyłączności, towarów Przedsiębiorcy i dalszej odsprzedaży na swój własny rachunek. Dystrybutor może również nabywać towary Przedsiębiorcy na własny użytek.

§ 2

1. Dystrybutor będzie zawsze posiadał status osoby prowadzącej samodzielną działalność. Nie jest on pracownikiem, agentem ani przedstawicielem Przedsiębiorcy.

2. Dystrybutor nie ma prawa składać żadnych oświadczeń ani podpisywać ich w imieniu i na rachunek Przedsiębiorcy, nie może też podawać się za pracownika, agenta lub przedstawiciela Przedsiębiorcy.

§ 3

1. Dystrybutor dołoży wszelkich starań w celu promowania sprzedaży towarów Przedsiębiorcy na Terytorium.

2. Bez względu na postanowienia pkt 1 Dystrybutor nie jest zobowiązany do:

a) nabywania określonych ilości towarów,

b) zachowywania określonego minimalnego poziomu zapasów.


  Dystrybutor jest zobowiązany do nabycia wyjściowego Zestawu Handlowego Przed​siębiorcy oraz utrzymywać status dystrybutora w czasie obowiązywania niniejszej umowy, włącznie z okresami, na jakie zostanie przedłużona. Dystrybutor powinien rozwijać działalność dystrybucyjną do osiągnięcia stanu, gdy nie mniej niż       % produktów Przedsiębiorcy zakupionych w każdym miesiącu zostanie odsprzedanych co najmniej       klientom miesięcznie. Za naruszenie tych zasad Przedsiębiorca ma prawo wypowiedzenia umowy.

3. Dystrybutor będzie nabywał towary Przedsiębiorcy wyłącznie w siedzibie Przedsiębiorcy lub u innych dystrybutorów Przedsiębiorcy. Ceny zakupu będą zgodne z cenami zawartymi w Cenniku Dystrybutora Przedsiębiorcy.


  Dystrybutor nie może importować towarów spoza Polski w celu sprzedaży na Terytorium Polski lub eksportować towarów Przedsiębiorcy do jakiegokolwiek kraju.

4. Dystrybutor może odsprzedawać towary Przedsiębiorcy tylko finalnemu konsumentowi, nie wolno mu sprzedawać i prezentować towarów w miejscach publicznych, takich jak sklepy, kioski, wystawy, targi, handel uliczny itd., lub sprzedawać je hurtowniom, sklepom detalicznym albo innym jednostkom handlowym.

5. Dystrybutor będzie prezentował oraz sprzedawał towary w ich oryginalnej formie 
i opakowaniach, objaśniał ich zastosowanie, przestrzegał przed nieprawidłowym użyciem zgodnie z zaleceniami podanymi na etykietach. Dystrybutor nie będzie:

a) przedstawiać towarów Przedsiębiorcy niezgodnie z rzeczywistością, głosząc nie​uzasadnione i przesadzone opinie dotyczące ich jakości, składu, zastosowań, skuteczności, uzyskanych atestów, kraju pochodzenia, dostępności itp.,

b) prezentować niezgodnie z rzeczywistością sposób sprzedaży i marketingu Przedsiębiorcy oraz zasady prowadzenia działalności dystrybucyjnej.

6. Dystrybutor ma obowiązek dostarczyć każdemu klientowi fakturę zatwierdzoną przez Przedsiębiorcę, zawierającą informacje identyfikujące sprzedany towar, cenę sprzedaży, nazwisko oraz adres dystrybutora i zasady gwarancji. Dystrybutor nie jest upoważniony do składania jakichkolwiek ofert lub akceptowania roszczeń w związku z reklamacjami dotyczącymi sprzedanych towarów Przedsiębiorcy odbiegających od warunków gwarancji, która będzie traktowana jako umowna modyfikacja rękojmi sprzedawcy towarów Przedsiębiorcy w stosunku między Przedsiębiorcą a Dystrybutorem.

7. Dystrybutor nie podejmie działań mających znamiona nieuczciwej konkurencji skierowanych przeciwko innemu dystrybutorowi Przedsiębiorcy, jak również jakiegokolwiek działania, które może szkodzić opinii i reputacji Przedsiębiorcy oraz jej towarom.

8. Dystrybutor ma prawo prowadzić inne, zgodne z prawem przedsiębiorstwo lub podjąć inną działalność, z zastrzeżeniem że nie będzie podejmował prób oferowania lub sprzedaży towarów i usług niezakupionych lub uzyskanych od Przedsiębiorcy wykorzystując w tym celu jakichkolwiek dystrybutorów Przedsiębiorcy, poza tymi, których sam sponsoruje.

§ 4

1. Dystrybutor może sponsorować nowych dystrybutorów, przedstawiając ich oferty do zaakceptowania przez Przedsiębiorcę.

2. Dystrybutor świadczy bezpłatną pomoc i wsparcie każdemu z nowych dystrybutorów, których sponsoruje.

§ 5

1. Oprócz dochodów ze sprzedaży towarów Przedsiębiorcy, Dystrybutor uzyskuje dodatkowe korzyści z tytułu promowania sprzedaży towarów Przedsiębiorcy i sponsorowania nowych dystrybutorów. Dodatkowa korzyść dla Dystrybutora polega na wypłacie mu „bonusu” będącego premią za osiągnięcia, której wysokość zależy od wielkości zakupu dokonanego przez samego Dystrybutora.

2. Zasady obliczania i wypłaty „bonusu” określi Regulamin Przedsiębiorcy, który może być okresowo zmieniony przez Przedsiębiorcę, nie stanowiąc zmiany niniejszej umowy.

3. Bonus będzie wypłacany co miesiąc przelewem bankowym lub w inny sposób uzgod​niony z Dystrybutorem, nie później niż do dnia       każdego miesiąca.

4. Dystrybutor ma prawo uczestniczyć w innych programach premiowania, które mogą być ustanowione przez Przedsiębiorcę.

§ 6

1. Dystrybutor będzie przestrzegał praw Przedsiębiorcy do firmy, znaków towarowych, praw autorskich i innych praw własności intelektualnej.

2. Dystrybutor nie będzie używał, rozpowszechniał i w jakikolwiek sposób reprodukował nazw firmowych, znaków towarowych, materiałów i publikacji Przedsiębiorcy (np. do​kumentów pisanych i materiałów audiowizualnych itp.) bez uzyskania uprzedniej zgody Przedsiębiorcy.

§ 7

1. Niniejsza umowa zostaje zawarta w dniu podpisania jej przez strony.

2. Przedsiębiorca może listem poleconym wypowiedzieć ze skutkiem natychmiastowym niniejszą umowę, jeżeli Dystrybutor naruszy którekolwiek z istotnych postanowień ni​niejszej umowy lub jawnie nie przestrzega zasad zawartych w Regulaminie Przedsiębiorcy, w tym nie przedłoży Nr wpisu do ewidencji działalności gospodarczej. Wypowiedzenie jest skuteczne z dniem otrzymania przez Dystrybutora zawiadomienia o wy​powiedzeniu umowy.

§ 8

Wszystkie spory powstałe w związku z niniejszą umową będą rozstrzygane przez Sąd       .

[określenie sądu]
§ 9

Umowa została sporządzona w       jednobrzmiących egzemplarzach, po       dla każdej ze stron.
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