(miejscowość, data)

SPRAWOZDANIE Z DZIAŁALNOŚCI
............................... sp. z o.o.
w roku ........................

WZÓR

1. Podłoże historyczne
.................... Sp. z o.o. („Spółka”) została zawiązana aktem notarialnym z ....................... przed asesorem notarialnym ....................... w jego Kancelarii w Warszawie przy ul. ....................................................... .

Postanowieniem z ....................... Sądu Rejonowego dla m.st. Warszawy Spółka została wpisana do rejestru handlowego w dziale B pod nr ...................................... .

Dnia ....................... roku Uchwałą Nadzwyczajnego Zgromadzenia Wspólników Spółka dokonała zmiany Aktu Zawiązania Spółki, w celu dostosowania jej do nowych regulacji prawnych, które były spowodowane zmianą w Kodeksie Spółek Handlowych.

Postanowieniem z dnia ....................... Sądu Rejonowego dla m.st. Warszawy, XX Wydział Gospodarczy Krajowego Rejestru Sądowego Spółka została wpisana do rejestru KRS pod numerem .......................... .

Jedynym udziałowcem Spółki jest ............................................................................................. z siedzibą w ...................................................................................................................................................................... .

2. Sytuacja kadrowa
W roku 2005 Zarząd Spółki składał się z następujących osób:

...................................................... – członek Zarządu, Dyrektor Generalny,

.......................................................– członek Zarządu.

Na dzień 31.12.............. r. w Spółce zatrudnionych było ...................... osób.

W roku ................. kontynuowano intensywne szkolenie pracowników działu handlowego i wsparcia technicznego. Jednym z bardziej istotnych szkoleń było szkolenie w centrum edukacyjnym w Anglii. Obejmowało ono zapoznanie się z możliwościami nowej generacji sprzętu komputerowego oraz z nową serią produktów cyfrowych w zastosowaniach praktycznych w połączeniu z nowoczesnymi technikami marketingowymi.

Przeprowadzono także szkolenie integracyjne dla wszystkich pracowników firmy. Jego celem była poprawa umiejętności pracy grupowej z naciskiem na komunikację, wzajemne wsparcie i koncentrację na obsłudze klienta zewnętrznego oraz wewnętrznego. Grupowe podejście do pracy w firmie, a co za tym idzie znacznie większa efektywność, wymuszone jest z jednej strony uwarunkowaniami rynku, rosnącą konkurencją i wymaganiami klientów; z drugiej strony – zwiększającymi się oczekiwaniami wobec pracowników, co przekłada się na konieczność przejmowania przez nich coraz większej odpowiedzialności za firmę. Tylko prawidłowo zorganizowana praca grupowa może dać takie efekty.

3. Działalność spółki
Przedmiotem działalności Spółki jest import, dystrybucja i sprzedaż sprzętu komputerowego, oprogramowania i wszelkiego rodzaju akcesoria komputerowe oraz świadczenie usług pomocniczych, takich jak druk cyfrowy, projektowanie czy doradztwo techniczne.

Spółka jest wyłącznym dystrybutorem w Polsce produktów firmy ................... Wśród produktów tych można wymienić przede wszystkim komputery, monitory, drukarki atramentowe i laserowe, oprogramowanie w następujących podstawowych grupach, gdzie udział poszczególnych produktów w ogólnej sprzedaży Spółki przedstawia się następująco:
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W roku ................. firma ...................... sp. z o.o. rozpoczęła wdrażanie nowej generacji komputerów z procesorem 64 bitowym oraz wdrożenie drukarek cyfrowych:

Spółka jest również przedstawicielem japońskiej firmy Yooko (producenta skanerów) oraz prowadzi dystrybucję kopiarek amerykańskiej firmy Yosemitte.

Udział poszczególnych produktów wyżej wymienionych firm w ogólnej sprzedaży Spółki przedstawia się następująco:
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14%

•

kopiarki 
 5%

Ponadto firma oferuje usługę projektowania stron internetowych, która stanowi 6% ogólnej sprzedaży Spółki.

W roku 2007 Spółka kontynuowała działania zmierzające do umocnienia swojej pozycji na rynku jako dostawcy wysokiej jakości sprzętu komputerowego oraz akcesoriów komputerowych, przy czym wysoka jakość odnosi się nie tylko do produktu jako takiego (komputer), ale także – do całego pakietu usług związanych z sprzętem komputerowym i wszystkim tym, co jest potrzebne do jego funkcjonowania.

Sprzedaż produktów Spółki kierowana jest przede wszystkim do klientów krajowych, głównie do dealerów, sieci supermarketów, firm przemysłowych; eksport natomiast stanowił jedynie 6% ogółu przychodów ze sprzedaży osiągniętego prze Spółkę w 2007 r.

Rok 2007 był pierwszym rokiem, w którym Spółka osiągnęła pozytywny wynik finansowy. Spowodowane to było zrealizowaniem założeń, które Spółka postawiła sobie na koniec roku 2006, czyli wzrostu przychodów ze sprzedaży połączonego ze skuteczną kontrolą kosztów.

Mimo znacznej konkurencji na rynku informatycznym, sprzedaż produktów firmy wzrosła o 46% w porównaniu z rokiem 2006. Sukces ten można zawdzięczać efektom działań zarówno w roku 2007, jak i w latach poprzednich polegających na pozyskaniu nowych klientów, a także na obsłudze na najwyższym poziomie i dostosowaniu się do indywidualnych potrzeb klientów z powyższej kategorii.

Jednocześnie należy pokreślić, że udział Spółki na rynku krajowym wykazuje tendencję rosnącą i obecnie wynosi około 7%.

4. Aktualna sytuacja finansowa spółki i przewidywania
W roku 2007 Spółka wykazała zysk netto w kwocie 122 599 zł; w tym zysk netto na sprzedaży wyniósł 1 496 637 zł (słownie: jeden milion czterysta dziewięćdziesiąt sześć tysięcy sześćset trzydzieści siedem złotych).

Uzyskany po raz pierwszy zysk ze sprzedaży możliwy był głównie dzięki znacznemu wzrostowi sprzedaży, co pozwoliło pokryć koszty stałe, przede wszystkim wynagrodzenia pracowników, część zużytych materiałów i energii, usług obcych oraz amortyzacji.

Jednocześnie należy wspomnieć, że koszty zakupu uległy podwyższeniu, w związku z zapewnieniem klientom dostawy w ciągu 24 godzin.

Osiągnięty przychód wyniósł 12 250 928 zł; w tym przychód ze sprzedaży wyniósł 12 197 284 zł.

W trakcie tego samego okresu poniesione koszty wyniosły 11 986 789 zł; w tym koszty działalności operacyjnej: 10 700 646 zł .

Pozostałe przychody operacyjne kształtowały się na zbliżonym poziomie w odniesieniu do roku ubiegłego, natomiast w pozostałych kosztach operacyjnych zaobserwować można znaczący wzrost. Jest on spowodowany głównie zwiększeniem odpisów aktualizujących wartość należności z tytułu dostaw i usług o 241 400 zł oraz zapasów w kwocie 264 000 zł.

Przychody finansowe nie uległy istotnej zmianie, natomiast wzrost kosztów finansowych podyktowany jest przede wszystkim wyższymi odsetkami bankowymi (o 61 792 zł) z tytułu zaciągniętego kredytu.

Podatek dochodowy za rok 2007 w wysokości 141 539 zł dotyczy bieżącego podatku dochodowego od osób prawnych (36 655 zł) oraz zmiany stanu podatku odroczonego (105 044 zł). Dla porównania, w roku 2006 Spółka nie wykazywała obciążeń z tytułu podatku dochodowego (z uwagi na poniesioną stratę podatkową). Jednocześnie po raz pierwszy, w 2006 r., Spółka rozpoznała aktywa z tytułu podatku odroczonego w wysokości 739 512 zł.

5. Zagrożenia
Największym problemem w ostatnim okresie okazało się wzmocnienie kursu złotego wobec euro, co spowodowało, że planowany eksport komputerów może być mniej zyskowny w stosunku do pierwotnych założeń. Uzyskiwany poziom marży na sprzedaży eksportowej, przy dalszym umacnianiu się złotego, będzie dwa razy niższy od zakładanego poziomu na początku roku obrotowego. W przyszłości Spółka zamierza korzystać z usług finansowych w celu zabezpieczenia się przez ryzykiem kursowym, co pozwoli ustabilizować i kontrolować poziom uzyskiwanej marży w poszczególnych obszarach sprzedaży.
Dużym zagrożeniem dla Spółki jest możliwość skopiowania wzoru obudów przez konkurencję, co mogłoby zdecydowanie wpłynąć na wielkość sprzedaży. W tym celu w grudniu 2007 r. Spółka .................. złożyła stosowne wnioski do odpowiednich instytucji o zastrzeżenie wzorów przemysłowych i znaków towarowych.

6. Środki trwałe i majątek obrotowy spółki
Na dzień 31.12.2007 r. wartość aktywów trwałych Spółki wynosiła 1 792 071 zł (słownie: jeden milion siedemset dziewięćdziesiąt dwa tysiące siedemdziesiąt jeden złotych). Na wartość aktywów trwałych składają się głównie rzeczowe aktywa trwałe (1 082 311 zł) w postaci budynków, urządzeń technicznych, wyposażenia Spółki oraz środków transportu. Ponadto, Spółka rozpoznaje w bilansie aktywa z tytułu podatku odroczonego w wysokości 634 627 zł.

Wartość aktywów obrotowych Spółki na 31.12.2007 r. wynosiła 4 482 919 zł (słownie: cztery miliony czterysta osiemdziesiąt dwa tysiące dziewięćset dziewiętnaście złotych).

Majątek obrotowy stanowią przede wszystkim zapasy towarów w kwocie 1 140 362 zł oraz należności z tytułu dostaw i usług w wysokości 3 063 917 zł.

7. Kapitał i inne fundusze spółki
Kapitał własny Spółki w 31.12.2005 r. wynosił 3 747 480 zł (słownie: trzy miliony siedemset czterdzieści siedem czterysta osiemdziesiąt złotych). Kapitał zakładowy Spółki na dzień 31.12.2007 r. wynosił 8 000 000 zł i dzielił się na 16 000 równych i niepodzielnych udziałów po 500 zł każdy.

W roku 2007 miało miejsce podwyższenie kapitału zakładowego o 1 840 000 zł, które w całości zostało wniesione w postaci środków pieniężnych. Podwyższenie to miało na celu zwiększenie płynności finansowej Spółki i zarazem spłatę części zobowiązań wynikających z kredytów bankowych.

Pomimo osiągnięcia przez Spółkę w bieżącym roku zysku netto w kwocie 122 599 zł, łączne straty Spółki z lat ubiegłych przekraczają 50% kapitału zakładowego i na dzień 31.12.2007 r. wynoszą ogółem 4 375 103 zł.
Spółka nie posiada funduszy rezerwowych.

Zobowiązania krótkoterminowe wyniosły na dzień 31.12.2007 r. 2 094 211 zł, z czego większość dotyczy zobowiązań z tytułu dostaw i usług w kwocie 1 368 368 zł (z czego do jednostek powiązanych wyniosły 82 170 zł).

Znaczący spadek zobowiązań krótkoterminowych w stosunku do roku ubiegłego wynika przede wszystkim ze spłaty części zadłużenia Spółki z tytułu kredytów bankowych. Było to możliwe m.in. dzięki podwyższeniu kapitału zakładowego Spółki.

W związku z powyższym, Zarząd Spółki wnioskuje do Zgromadzenia Wspólników o podjęcie decyzji o dalszym funkcjonowaniu ..................................... Sp. z o.o.

8. Wybrane wskaźniki finansowe
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Rentowność sprzedaży netto
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3.2
wartość

(zysk netto/kapitał własny)

ujemna

Rentowność sprzedaży netto oraz rentowność kapitału własnego wykazują po raz pierwszy wartość dodatnią, z uwagi na osiągnięty w roku bieżącym zysk netto. Należy jednak zauważyć, że wielkości te nie są bardzo korzystne, zwłaszcza z uwagi na wysokie koszty stałe, pozostałe koszty operacyjne (związane z odpisami aktualizującymi wartość należności i zapasów) oraz koszty odsetek bankowych.

Szybkość obrotu należności uległa pogorszeniu, z uwagi na wydłużenie przez Spółkę terminów płatności swoim klientom w celu zachowania pozycji na rynku.

Stopa zadłużenia znacząco spadła, głównie za sprawą spłaty większości zadłużenia z tytułu kredytów bankowych oraz dzięki znacznemu obniżeniu zobowiązań wobec spółek powiązanych.

Przy prawie niezmienionym poziomie aktywów obrotowych w stosunku do roku ubiegłego zobowiązania krótkoterminowe uległy istotnemu spadkowi. W związku z powyższym, głównie z powodu dofinansowania Spółki poprzez podwyższenie kapitału zakładowego, wskaźnik płynności poprawił się znacząco.

9. Informacja dotycząca zobowiązań podatkowych spółki
Kwota bieżących zobowiązań podatkowych Spółki na dzień 31.12.2007 r. wynosiła 100 028 zł.

Spółka nie wykazuje żadnych zaległości podatkowych.

10. Przewidywane kierunki rozwoju spółki
Najważniejszym zadaniem Spółki w roku 2008 jest osiągnięcie poziomu sprzedaży, który umożliwi uzyskanie pozytywnych wyników finansowych. Ma to być osiągnięte przede wszystkim poprzez dynamiczne zwiększanie istniejącej bazy klientów. Planowane jest też wprowadzenie komputerów z nagrywarką DVD. Wprowadzenie nowego produktu pozwoli na zwiększenie udziału Spółki w rynku komputerowym oraz na zaoferowanie swoim klientom jeszcze bogatszej oferty.

11. Informacje o ryzyku wynikającym z instrumentów finansowych
W związku ze znacznym spadkiem kursu dolara wobec złotówki na przestrzeni ............. r., Spółka postanowiła począwszy od IV kwartału .............. r. dokonywać zabezpieczeń transakcji dokonywanych w dolarach amerykańskich. Dolar amerykański jest podstawową walutą stosowaną przy zakupie elementów składowych w wytwarzanych komputerach. Łączny koszt zakupów materiałów w .................. r. w dolarach amerykańskich wyniósł 1,2 mln zł. W IV kwartale spółka zakupiła, celem zabezpieczenia się przed wzrostem kursu dolara, opcje kupna na USD o łącznej wartości 0,3 mln zł. Dokonane transakcje zabezpieczające przyniosły 15 000 zł strat.

Spółka posiada wolne środki pieniężne w wysokości 0,13 mln zł. Poniesione straty na opcjach oraz obecne długie pozycje (na dzień bilansowy) w wysokości 0,2 mln zł w opcjach kupna na USD nie stanowią zagrożenia dla utraty płynności spółki.


(członek Zarządu)
(członek Zarządu)

................................., .................................. 200....r.
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